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Последние годы стали для Польши перио-
дом важных позитивных изменений в сфере эко-
номики и внешнеторговой деятельности. Хозяй-
ственные успехи в значительной степени свя-
заны с процессом вступления в ЕС на выгод-
ных для страны условиях. После присоедине-
ния к Евросоюзу (с 1 мая 2004 г.)  торговля
Польши с остальными его членами стала ох-
вачена правилами единого европейского рын-
ка. Были ликвидированы последние тарифные
и нетарифные барьеры во взаимной торговле
РП и стран ЕС.

С учетом высокой доли европейских стран
в экспорте  (свыше 2/3 объема) Польша полу-
чила большие выгоды от свободной торговли
в рамках расширенного Евросоюза. Благопри-
ятные  изменения , связанные с ликвидацией
барьеров, в большей мере касались условий
обмена сельскохозяйственной продукцией, так
как торговля промышленными товарами была
практически полностью либерализована уже в
2002 г. (как с ЕС-15, так и странами-кандида-
тами). Кроме того, после 1 мая 2004 г. были
отменены дотации членам ЕС, экспортирую-
щим сельскохозяйственные товары на польский
рынок. По оценкам Министерства сельского
хозяйства РП, дотации, компенсировавшие ев-
ропейским экспортером разницу между цена-
ми сырья на рынке Евросоюза и цен, поступа-
ющих в страну.

Законодательно  закрепленный запрет на
использование во взаимной торговле стран ЕС
антидемпинговых и других защитных мер по
экономическим причинам положил конец ост-

рым торговым  спорам (главным образом по
пищевым товарам) между Польшей, с одной
стороны, Венгрией, Латвией, Литвой, Словаки-
ей, Чехией, с другой. Упразднение защитных
мер оказалось выгодным для польских компа-
ний. Произошло усиление конкурентных пози-
ций национальных экспортеров на европейском
рынке, получивших возможность расширить
экспорт промышленных товаров, не опасаясь
возбуждения антидемпинговых процедур.1

В соответствии с исследованиями, прове-
денными Институтом конъюнктуры и цен РП,
польские производители удобрений, текстиль-
ных, химических и стальных изделий (как и
многие фирмы стран ЕС) использовали дем-
пинговые цены для стимулирования объемов
продаж в период сокращения спроса на эти
товары. 2

В результате ликвидации пограничного кон-
троля и  технических барьеров (санитарных,
экологических стандартов и проч.) сократились
транспортные и торговые издержки, произош-
ло ускорение процесса перемещения польских
товаров в рамках ЕС.

С момента вступления Польша перестала
проводить самостоятельную внешнеторговую
политику. В соответствии со ст. 133 Договора
об учреждении Европейского Сообщества тор-
говая политика со странами, не являющимися
членами ЕС (третьими странами), принадле-
жит к исключительной компетенции Сообще-
ства и осуществляется его институтами -  Ев-
ропейской Комиссией (ЕЭК) и Европейским
Советом. РП автоматически приняла меры и
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правила Общей торговой политики  (ОТП) Ев-
росоюза в отношении третьих стран, включая
таможенный тариф, защитные меры, систему
преференциальных торговых соглашений. Это
ограничило влияние правительства на форми-
рование  правовых  рамок  деятельности
польских экспортеров на внешних рынках и
условий доступа импортеров на внутренний
рынок, а также на использование мер торговой
политики. Польша, как и других новых членов
ЕС, стала участвовать в формировании торго-
вой политики путем представительства в ко-
митетах и рабочих группах ЕЭК и Совета.

Принятие мер и правил Общей торговой
политики привело к определенным изменени-
ям польской системы регулирования импорта
из третьих стран, включая Россию. И это не-
смотря на то, что в ходе десятилетнего подго-
товительного  периода ,  предшествовавшего
полноправному членству в ЕС, шел непростой
процесс адаптации национального законода-
тельства к требованиям ОТП на основе при-
соединения к договоренностям Уругвайского
раунда ВТО и заключения договоров о свобод-
ной торговле со многими партнерами, с кото-
рыми Евросоюз уже имел такие соглашения.

В результате перехода  на единый  тариф
Евросоюза с мая 2004 г. средняя таможенная
ставка на промышленные товары, ввозимые из
третьих стран, снизилась с 10% до 3,7%.3  По-
шлины на промышленные изделия уменьши-
лись, по оценке Министерства экономики РП,
на 35% стоимости импорта и увеличились - на
7%, расширился круг товаров, поставляемых
беспошлинно.4 Изменения в основном  были
связаны с более низким уровнем защиты еди-
ного  европейского  рынка , предоставлением
Евросоюзом таможенных преференций (в рам-
ках Генеральной Системы Преференций - GSP)
развивающимся странам и странам с переход-
ной экономикой (всего около 180 государств),
а также широких льгот странам АКТ (страны
Африки, Карибского бассейна и бассейна Ти-
хого океана), импорт большинства промышлен-
ных товаров которых не облагался пошлина-
ми . Таможенные  ставки возросли  на узкую
группу товаров, включая цветные кинескопы,
ювелирные изделия, часы, косметику, алюми-
ний, удобрения и др.

Практика показала, что негативные послед-
ствия уменьшения уровня защиты промышлен-
ного производства были небольшими, так как

снижение таможенных ставок коснулось стран,
на долю которых приходилось около 1/3 импор-
та Польши. Причем ряд из них (Россия и дру-
гие страны СНГ) традиционно экспортировали
главным образом сырьевые товары, не обла-
гаемые в РП пошлинами. Кроме того, в усло-
виях форсированной либерализации импорта на
этапе вступления промышленный сектор в ос-
новном адаптировался к иностранной конкурен-
ции. Неблагоприятные последствия перехода
на единую таможенную политику Евросоюза
были ослаблены деятельностью созданных на
территории Польши предприятий с участием
иностранного капитала , благодаря которым
производимая в стране продукция смогла вы-
держать конкуренцию с импортными товара-
ми по ценовым и качественным параметрам.

Переход на единый таможенный тариф ЕС
был более чувствительным для производите-
лей аграрной продукции: на 38% стоимости
импорта произошло уменьшение пошлин (на
мясо, овощи, крепкие алкогольные напитки,
табачные изделия и проч.) и также на 38% - их
увеличение (на сахар, масло, рис, молочные
изделия, рыбу, мясные изделия).5 Усиление ино-
странной конкуренции для польских крестьян-
ских хозяйств было смягчено исключением из
таможенных преференций многих видов аграр-
ной продукции средней полосы, доминирующих
в структуре производства европейских стран,
включая Польшу, предоставлением финансо-
вой помощи со стороны ЕС.

Более серьезные последствия для Польши
имел переход на нетарифные меры, использу-
емые Евросоюзом. С 1 мая 2004 г. защита еди-
ного рынка стран-членов ЕС с точки зрения
законодательного обеспечения, введения и ре-
ализации конкретных мер стала осуществлять-
ся исключительно институтами этой региональ-
ной организации. Новые члены получили пра-
во самостоятельно вводить запреты и ограни-
чения в торговле (импорт, экспорт и транзит)
со странами ЕС и третьими странами только
по внеэкономическим причинам: для защиты
морали, здоровья и жизни людей, животных,
охраны растений, защиты национального дос-
тояния, торговой или интеллектуальной соб-
ственности.

С момента вступления Польша перестала
применять ранее действовавшие антидемпин-
говые и специальные защитные пошлины в от-
ношении товаров, поступающих из стран СНГ
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и Азии (карбида кальция, бойлеров, спичек,
нитрата аммония, стальных изделий некоторых
видов) и автоматически приняла  защитные
меры ЕС. Это значительно расширило сферу
применения дополнительных средств защиты
во внешней торговле Польши и других стран-
кандидатов, поскольку Евросоюз по количеству
используемых антидемпинговых пошлин зани-
мал в 1995-2007 гг. третье место в мире (пос-
ле Индии и США).

С мая 2004 г. на импорт Польши, как и ос-
тальных новых членов ЕС, было распростра-
нено действие 37 антидемпинговых (в отноше-
нии 57 товаров), 20 компенсационных и одной
специальной защитной меры6, а также количе-
ственных  ограничений  (в  отношении  ввоза
стальных изделий из России, Украины и Ка-
захстана, текстильных изделий и одежды, не-
которых китайских промышленных товаров).
Адаптация к многочисленным защитным ме-
рам, применяемым Евросоюзом в отношении
товаров  третьих  стран , явилась серьезным
вызовом для хозяйствующих субъектов и пра-
вительства страны.

Наиболее чувствительным было введение
антидемпинговых мер; сфера применения ком-
пенсационных и специальных защитных мер
была достаточно узкой. Доля импорта Польши,
охваченная с 1 мая 2004 г. антидемпинговыми
пошлинами Евросоюза, не превышала, по оцен-
кам, 1% его стоимостного объема из стран –
не членов ЕС.7 Однако по ряду товаров, не про-
изводимых в стране или производимых в не-
больших количествах (аммиачная селитра, хло-
ристый калий и ряд других), антидемпинговые
пошлины ЕС явились источником дополнитель-
ных затрат для польских импортеров и потре-
бителей.

Принятые ЕЭК в апреле-мае 2004 г. вре-
менные меры8  уменьшили негативные послед-
ствия, связанные с распространением защит-
ных мер Евросоюза на импорт новых членов,
но не ликвидировали их полностью на началь-
ном этапе присоединения. В Польше в 2004 г.
внутренние цены на азотные удобрения возрос-
ли на 29,4%, на калийную соль – на 41,5%.9

Количественные ограничения на одежду и тек-
стиль, а также товары легкой промышленнос-
ти из Китая временно (до их ликвидации в 2005
г.) создали определенные проблемы для импор-
теров и производителей в связи с возникшей
необходимостью поиска новых, зачастую бо-

лее дорогих источников снабжения, размеще-
ния заказов (на давальческом сырье) на про-
изводство одежды в других странах (в Турции,
на Украине), получением импортной лицензии.

В ряде случаев введение новых антидем-
пинговых пошлин явилось причиной переори-
ентации польских импортеров на закупки то-
варов на едином европейском рынке и в стра-
нах, на которые не распространялось действие
защитных мер. В частности, в 2005-2006 гг.
традиционные закупки хлористого калия в РФ
были частично замещены импортом из Герма-
нии и Литвы; поставки алюминиевой фольги из
России и Белоруссии - импортом из Армении.

После вступления в ЕС Польша проявила
активность в формировании общей торговой
политики ЕС. Наибольшее значение для стра-
ны имели защитные меры по отношению к из-
делиям легкой промышленности и мороженой
клубники из Китая, так как производство и эк-
спорт этих товаров дают работу тысячам мел-
ких фирм и крестьянским хозяйствам. Итогом
двухлетней битвы против китайской клубники
явилось введение минимальных цен на импорт
этого товара (684 евро за тонну). Хотя введен-
ная цена меньше той пороговой цены, которой
добивалась Польша, но и такая мера помогла
аграрному сектору, поставляющему на рынок
ЕС более половины всего урожая клубники.
Вместе с другими странами ЕС Польша ини-
циировала возбуждение впоследствии введен-
ных защитных мер в отношении импорта изде-
лий из текстиля и одежды, а также обуви из
Китая и Вьетнама в связи со стремительным
ростом объемов ввоза этих товаров после от-
мены действовавших до 2005 г. количествен-
ных ограничений.

Условия доступа польских товаров на рын-
ки третьих стран после присоединения к ЕС
существенно не изменились. Несколько ухуд-
шились позиции польских экспортеров на рын-
ках США, Канады и Новой Зеландии вслед-
ствие перехода на ставки режима наибольше-
го благоприятствования (ранее предоставляли
странам с переходной экономикой таможенные
преференции в рамках Генеральной системы
преференций). Но в силу существенного роста
мировых цен на основные товары, вывозимые
в эти страны, стоимостной объем польского
экспорта не уменьшился. В то же время това-
ры, ранее облагаемые по ставкам РНБ, стали
поставляться  беспошлинно в государства , с
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которыми ЕС создал зону свободной торговли,
или таможенный союз (Тунис, Марокко, ЮАР,
Чили, Мексика, Алжир). После 1 мая 2004 г.
польский экспорт в эти страны в большинстве
случаев  возрос . Незначительное ухудшение
условий доступа польских экспортеров на рын-
ки третьих стран произошло в результате рас-
пространения на новые члены защитных мер,
применяемых  третьими  странами  (Индией ,
США, Китаем, Мексикой и др.) на импорт оп-
ределенных товаров (преимущественно хими-
ческих, стальных и пищевых) из ЕС как цело-
го. Большинство этих защитных мер (за исклю-
чением компенсационных пошлин на сахар и
порошковое молоко) не коснулось польского
экспорта.

Членство в Евросоюзе не повлияло на сред-
ства торговой политики, ранее применяемые по
отношению к Польше третьими странами (Ук-
раиной, Белоруссией, Египтом, и др.), не яви-
лось также препятствием для введения новых
нетарифных барьеров (Канадой, Россией, Ук-
раиной).

После 1 мая 2004 г. произошли определен-
ные изменения в российско-польских внешне-
экономических отношениях. Торговля Польши
и России стала регулироваться Соглашением
о партнерстве и сотрудничестве (СПС). Не-
смотря на изменение правовой базы, доступ
для польских товаров на российский рынок, с
точки зрения величины тарифных ставок, не
изменился. Продукты польского происхожде-
ния, как и раньше, пользовались на российс-
ком  рынке  режимом наибольшего благопри-
ятствования.

В импорте из России принятие Общего та-
моженного тарифа привело к сокращению та-
моженных ставок большинства промышленных
товаров; ряд российских товаров стал пользо-
ваться таможенными преференциями, предос-
тавленными ЕС (в 1993 г.) в рамках GSP. Од-
нако уменьшение уровня тарифной защиты ока-
зало очень небольшое влияние на российские
поставки с учетом высокой доли минеральных
продуктов, не облагаемых пошлинами. После
присоединения к ЕС 83,5% стоимости польского
импорта из России стало поступать беспош-
линно. На ряд импортных позиций стали при-
меняться  ранее  отсутствовавшие  пошлины,

причем самое крупное повышение тарифов ка-
салось алюминия. В результате перехода на
6%-ню пошлину на алюминий и его сплавы рос-
сийский экспорт этих товаров в Польшу значи-
тельно уменьшился.10

Одиннадцать ввозимых в Польшу россий-
ских товаров (калийная соль, нитрат аммония,
мочевина, стальные тросы и канаты, трансфор-
маторный стальной лист и др.) стали охваче-
ны антидемпинговыми пошлинами ЕС. Распро-
странение защитных  мер  Евросоюза на
польский импорт, вопреки опасениям, не повли-
яло на снижение объемов традиционных поста-
вок российских товаров, за исключением нит-
рата аммония.11 Существенный рост мировых
цен перекрыл проигрыш от введения защитных
мер ЕС на российские товары, и стоимостные
объемы их импорта в последние годы возрос-
ли.

После присоединения Польши к ЕС Россия
(с сентября 2004 г.) ужесточила ветеринарный
контроль за поставляемой животноводческой
продукцией; в октябре 2005 г. ввела запрет (ча-
стично отменен в январе 2008 г.) на импорт
ряда видов мясных и растительных товаров в
связи с серьезными повторяющимися наруше-
ниями польских фирм (подделка сертификатов
качества, контрабанда), что нанесло опреде-
ленный ущерб польским экспортерам.12 Не по-
лучив ожидаемой поддержки Брюсселя в раз-
решении торгового спора с Россией, Польша
наложила вето на начало переговоров о сотруд-
ничестве между РФ и Евросоюзом.

Изменение  торгового  режима  оказало
меньшее влияние на темпы и структуру внеш-
ней торговли Польши по сравнению с други-
ми факторами, связанными с присоединени-
ем к Евросоюзу. В 2004-2007 гг. товарообо-
рот рос устойчиво высокими темпами, и его
стоимостные объемы увеличились в 2,5 раза.
Масштабы товарного экспорта и импорта до-
стигли в 2007 г. максимальных значений, со-
ставив  соответственно  137,8 млрд  долл .  и
161,9 млрд долл. (См. таблицу 1). Рост внеш-
неторгового оборота Польши опережал дина-
мику мировой торговли, что привело к увели-
чению доли страны в мировом экспорте с 0,5%
в 2000 г. до 0,9% (30 место) и в импорте до
1,0% (26 место).
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Возросло участие экономики РП в между-
народном разделении труда: в 2007 г. показа-
тель отношения товарного экспорта к ВВП (“эк-
спортная квота”) достиг самого высокого за
прошедшие годы значения - 39,7%, импорт по-
крыл более 41,3% внутренних потребностей.13

Положительно можно оценить и тот факт,
что  внешняя  торговля  страны расширялась
главным образом за счет физического объе-
ма: экспорт в постоянных ценах возрос на 51,8%
(2003-2006 гг.), импорт - на 44,1%, в то время
как цены (в злотых) увеличились соответствен-
но на 8,3% и 3,1%.

Важнейшими причинами беспрецедентно-
го расширения объемов внешней торговли яви-
лись: процесс региональной экономической ин-
теграции, получение финансовой помощи ЕС,
прилив иностранных инвестиций, подъем обще-
хозяйственной мировой конъюнктуры. Кроме
того, формирование цен внешнеторговых сде-
лок в этом периоде было благоприятным для
Польши, за исключением 2006 г., когда показа-
тель “условий торговли” был равен 99,7; в ос-
тальные годы соотношение средних цен экс-
порта и импорта было выше 100 (в январе-ок-
тябре 2007 г. составило 103,4).

Под влиянием  расширения  импортного
спроса важнейших партнеров (прежде всего,
Германии, а также Италии, Франции и др.), по-
вышения мировых цен на традиционные това-

ры (уголь, металлургические изделия, медь)
развитие польского экспорта в 2004-2007 гг.
характеризовалось очень высокими темпами
роста (26,5% в среднем за год), и это несмот-
ря на давление возросшего внутреннего спро-
са и повышение курса польского злотого по
отношению к доллару и евро.14 Положительно
сказалась ликвидация действовавших до 1 мая
2004 г. нетарифных барьеров Евросоюза, а так-
же усиление защиты единого  европейского
рынка в отношении товаров третьих стран, по-
зволившее польским предприятиям улучшить
экспортные позиции.

Динамично растущий экспорт внес суще-
ственный вклад  в социально-экономическое
развитие Польши в последние годы. Экспорт
наряду  с расширением  внутреннего спроса
явился основным фактором устойчивых тем-
пов роста ВВП: 2004 г.-5,3%, 2005 г.-3,2%, 2006
г.-6,1%, 2007 г. - 6,5%. Развитие экспортоори-
ентированных производств (автомобилей, бы-
товой техники, мебели и проч.) и, в меньшей
степени, отток рабочей силы за границу спо-
собствовали повышению занятости трудоспо-
собного населения.  Уровень безработицы в
конце 2007 г. снизился до 11,4% по сравнению
с 20,0% в 2002-2003 гг. В исследуемом перио-
де польский импорт возрастал также исклю-
чительно  динамично (в  среднем  за  год на
24,25%), что во многом связано с расширени-
ем внутреннего потребительского и инвести-

Таблица 1

Основные показатели развития внешней торговли Польши в  2003-2007 гг. (млрд долл.)

Годы   
Показатели   

2003  2004  2005  2006  2007  

Оборот  121,6  162 ,0 190 ,9  233 ,7  299 ,8  

Прирост  к  предыду -
щему году , в  %  26 ,5  33 ,2  17 ,8  22 ,4  28,3  

Экспорт 53 ,6  73 ,8  89 ,4  109 ,1  137 ,8  

Прирост  к  предыду -
щему году , в  %  30 ,7  37 ,7  21 ,1  22 ,0  25,8  

Импорт  68 ,0  88 ,2  101 ,5  125 ,6  161 ,9  

Прирост  к  предыду -
щему году , в  %  23 ,4  29 ,7  15 ,1  22 ,8  28,9  

Сальдо  -14,4  -14 ,4 -12 ,1 -16 ,1  -24 ,1  

 

Источник: Rocznik stаtystyczny handlu zagranicznego, GUS, Warszawa, 2007, s.36-37; www.stat.gov.pl/gus/
45_966_PLK_HTML.htm

http://www.stat.gov.pl/gus/


40

ÂÍÅØÍÅÝÊÎÍÎÌÈ×ÅÑÊÈÅ ÑÂßÇÈ üýþ

  Ðîññèéñêèé âíåøíåýêîíîìè÷åñêèé âåñòíèê     ¹ 6 (Èþíü)   2008

ционного спроса (в связи с поступлением до-
полнительных финансовых средств), укрепле-
нием национальной валюты (с апреля 2004 г.),
ускорением темпов экономического развития
страны в 2006-2007 гг.

Польская внешняя торговля, как и прежде,
сводилась с дефицитом, который возрос до 16,1
млрд долл. в 2006 г. и 24,1 млрд долл. в 2007 г.
Однако показатель несбалансированности тор-
говли (доля чистого сальдо в товарообороте)
улучшился, составив 8,0% в 2007 г. (11,8% в
2003 г.), и его уровень, по мировым меркам,
являлся невысоким. Дефицит в основном фор-
мирует товарообмен минеральными продукта-
ми и изделиями химической промышленности,
включая пластмассы и каучук. С точки зрения
географической структуры, источником отри-
цательного сальдо выступает торговля с раз-
вивающимися странами (-21,5 млрд долл.), а
также с Россией (-7,9 млрд долл.), являющей-
ся основным внешним источником топлива.

Пассивное сальдо торгового баланса явля-
ется причиной стабильно умеренного дефици-
та текущего счета платежного баланса. Пос-
ле 1999 г., когда сложился высокий уровень
дисбаланса (7,6% ВВП), наблюдается его за-
метное снижение - до 2,3% в 2006 г. и 2,7%
ВВП в 2007 г.

Успехи, достигнутые в развитии внешнеэко-
номических связей, во многом связаны с пре-
доставлением  Польше  (как кандидату на
вступление в ЕС, а впоследствии как члену
этой организации) внушительного объема фи-
нансовой помощи: в 2004-2006 гг. стране была
выделена квота в 11 млрд евро, в 2007-2013 гг.
- 67 млрд евро.15 Финансовые средства Евро-
союза, предназначенные на стимулирование
инновационного развития страны, модерниза-
цию транспортной инфраструктуры, поддерж-
ку сельского хозяйства, укрепление малого и
среднего бизнеса и проч., увеличили возмож-
ность польских предприятий и крестьянских
хозяйств конкурировать с иностранными това-
рами как на внутреннем рынке, так и за рубе-
жом .

Финансовая поддержка, оказанная в рам-
ках различных программ (САПАРД, ПРОВ и
СПОР), оказала мощное стимулирующее вли-
яние, прежде всего, на производство и экспорт
аграрной продукции. На этапе присоединения
и до 2008 г. на развитие сельского хозяйства и
сельских районов было выделено  более  6,3

млрд евро, включая средства ЕС в размере 4,8
млрд  евро.  Кроме  того ,  после  вступления
Польша как член ЕС стала получать из бюд-
жета этой организации дотации на экспорт (в
третьи страны) сельскохозяйственной продук-
ции, что способствовало повышению ее цено-
вой конкурентоспособности.

Закупки зарубежных машин и оборудова-
ния, технологий за счет средств из структур-
ных фондов Евросоюза способствовали модер-
низации и повышению уровня инновационнос-
ти польских предприятий-экспортеров. Прогно-
зы относительно вытеснения многих польских
производителей с внутреннего рынка страны
западноевропейскими фирмами после присое-
динения к ЕС не оправдались. Напротив, за
последние годы целый ряд национальных ком-
паний продемонстрировали на едином европей-
ском рынке вполне приемлемый уровень кон-
курентоспособности, о чем свидетельствует
достижение активного сальдо торговли с раз-
витыми странами (1,1 млрд долл. в 2007 г.), в
том числе со странами ЕС - 5,2 млрд долл.

Существенным фактором, оказавшим вли-
яние на динамику, товарную и географическую
структуру внешней торговли, явились капита-
ловложения развитых стран, главным образом
европейских. Процесс вступления в ЕС повы-
сил привлекательность Польши для иностран-
ных инвесторов, что, наряду со стабильной эко-
номической ситуацией, уменьшением налогов
на юридические лица (после 1 мая 2004 г.) спо-
собствовало приливу прямых иностранных ин-
вестиций (ПИИ).  В последние  два  года
Польша, во многом благодаря реинвестирова-
нию прибылей иностранными инвесторами (36-
51% всего объема зарубежных вложений) яв-
лялась лидером в привлечении капиталовложе-
ний среди новых членов ЕС: согласно данным
Польского агентства информации и иностран-
ных инвестиций, в 2007 г. в страну поступило
16,4 млрд долл.16

Серьезный интерес  к  Польше проявили
крупнейшие транснациональные корпорации
(Volkswagen, Fiat, General Motors, ABB, IBM,
Bosh-Siemens i Whirpool, Mittal steel, BP Shell,
Electrolux и др.). Доля предприятий с иностран-
ным капиталом во внешней торговле стреми-
тельно выросла и составила в последние годы,
согласно оценкам польских экспертов, свыше
60% экспорта, что во многом связано с досту-
пом к зарубежным сбытовым сетям, и около
70% импорта.17
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С учетом экономии на издержках, конкурен-
тных преимуществ и выгодного географичес-
кого положения, позволяющего соблюдать же-
сткий график поставок комплектующих изде-
лий, целый  ряд польских производств были
включены во внутрифирменный оборот ТНК.
Трансграничная производственная кооперация
позволила повысить конкурентоспособность
производимых изделий, получить новые техно-
логии, выйти на новые рынки сбыта, расширить
внешнеторговый обмен и изменить его струк-
туру.  Межотраслевая  торговля между Поль-
шей и развитыми странами по ряду направле-
ний уступила место внутриотраслевой и внут-
рифирменной, связанной с налаживанием тес-
ных кооперационных связей, прежде всего в ав-
томобилестроении, производстве офисного и

телекоммуникационного оборудования и проч.
Следствием вовлечению экономики страны в
систему международных кооперационных свя-
зей явилось повышение доли продукции проме-
жуточного назначения во внешнеторговом обо-
роте страны (до примерно 60% в 2007 г.), рост
удельного веса импорта в производимой экс-
портной продукции. Кооперационное сотрудни-
чество с западными странами ослабило нега-
тивное влияние укрепления злотого на разви-
тие экспорта в 2005-2007 гг.

За  последние  годы  произошло  суще -
ственное изменение товарной структуры эк-
спорта  Польши  в  направлении  повышения
доли  готовых  промышленных  изделий  (до
84,3% в 2007 г.) (см. таблицу 2).

Таблица 2

Товарная структура внешней торговли Польши в 2003 г. и 2006 г.  (%)

2003  2007  Годы 
Виды  
продукции I II I II 

В целом: 100,0    

Продовольственные 
товары и сельскохо-
зяйственное сырье 8,0 4,7 9,2 5,9 

Сырьевые товары 2,6 3,4 2,5 3,3 

Топливо 4,3 9,1 3,8 10,0 

Химические продукты 6,5 14,8 7,3 13,1 

Машины, оборудование и 
транспортные средства 37,7 38,0 40,7 35,4 

Остальные 
промышленные изделия 40,8 29,7 36,3 29,7 
 
Примечание к таблице:
I-экспорт, II - импорт.

Источник: Rocznik stаtystyczny handlu zagranicznego, GUS, Warszawa, 2007, s.36-37; www.stat.gov.pl/gus/
45_966_PLK_HTML.htm

http://www.stat.gov.pl/gus/
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Составляющая изделий машиностроения в
экспорте  достигла  почти 41%; важнейшими
позициями являются  легковые автомобили ,
различного рода компоненты и комплектующие
изделия к ним, электротехническое и электрон-
ное оборудование, двигатели внутреннего сго-
рания.

Ожидается дальнейшее повышение удель-
ного веса товаров этой группы в связи с при-
нятым в 2006 г. решением крупных японских
концернов (Funai, Sharp, Toshiba и др.) о разме-
щении в Польше ряда производств бытовой
электроники и электротехники для последую-
щего экспорта продукции на европейский ры-
нок. Результатом крупных капиталовложений
в телевизионную индустрию может стать пре-
вращение страны к 2010 г. в крупный европей-
ский центр производства плоских телевизион-
ных экранов (около 4/5 всего европейского про-
изводства).

В исследуемом периоде удельный вес аг-
рарных товаров (на основе либерализации об-
мена и получения дополнительных средств)
увеличился в суммарном объеме экспорта до
9,2% (7,9% в 2003 г.). Главным потребителем
польских сельскохозяйственных товаров выс-
тупают страны ЕС-27 (около75% объема экс-
порта), что обусловлено ценовой конкурентос-
пособностью и экологичностью (из-за неболь-
шого использования химических средств).

Динамичный рост объемов широкой гам-
мы товаров, произведенных на предприятиях
с участием иностранного капитала (космети-
ческих  и  парфюмерных изделий , чистящих
средств ,  лекарств  и  проч. ) ,  способствовал
повышению доли химических продуктов  до
7,3% экспорта .  Одновременно  уменьшился
удельный вес таких традиционных экспортных
статей, как топливо (уголь и продукты пере-
работки нефти), продукция деревообрабаты-
вающей и легкой промышленности. Снижение
объемов экспорта текстиля, одежды и обуви
явилось следствием возросшей конкуренции
со стороны азиатских стран. Кроме того, за-
падноевропейских  компаний  вывели  из
Польши ряд производств, основанных на пе-
реработке давальческого сырья, в связи с ро-
стом издержек по заработной плате (на 88%
в период с 2000 г. по 2006 г.).

В целом в экспорте отдельных товарных

групп возросла доля новых изделий с улучшен-
ными потребительскими свойствами, отвеча-
ющими нормам и требованиям западноевро-
пейского рынка, расширился ассортимент, уве-
личился удельный вес высокотехнологичной
продукции, составивший в январе 2008 г. 6,5%
экспорта (3,7% в конце 2006 г.).18 Большая доля
такой продукции приходилась на телекоммуни-
кационное оборудование (около 40% экспорта),
офисную технику и оборудование для электрон-
ной обработки данных.

Качественные  изменения , которые  про-
изошли в товарной структуре польского импор-
та, во многом совпадали со структурными сдви-
гами в экспорте. Машины и оборудования (35%
объема импорта) выступают основной товар-
ной группой. За счет ввоза из развитых стран
Польша удовлетворяет потребности по широ-
кому спектру машинотехнических изделий (ав-
томобили и запасные части к ним, самолеты,
приборы и инструмент, электрооборудование и
проч.), включая высокотехнологичные (16,7%
объема в январе 2008 г.). Развитие коопераци-
онных связей, необходимость приобретения
современного оборудования для оснащения и
модернизации предприятий с участием иност-
ранных инвесторов, дополнительные финансо-
вые средства ЕС стимулировали рост расхо-
дов на закупки машинотехнических средств.

Экономический рост в стране, обладающей
ограниченными природными ресурсами, а так-
же повышение мировых цен на сырьевые то-
вары явились причинами увеличения в импор-
те доли ресурсоемкой продукции - топлива,
металлов и металлоизделий, продуктов орга-
нической химии.

Растущие доходы населения наряду с от-
носительным удешевлением импортных цен (в
условиях повышения курса золотого) стимули-
ровали закупки потребительских товаров (те-
левизоров, фотоаппаратов, одежды, мебели,
др. ) и  пищевых продуктов,  которые страна
импортировала для восполнения внутреннего
предложения.

Процесс интеграции в западноевропейскую
экономику нашел отражение в высокой доле
стран Евросоюза во внешней торговле Польши:
в 2007 г. в ЕС было реализовано почти 79%
польского экспорта и 64% совокупного импор-
та (см. таблицу 3).
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В последние годы особенно динамично раз-
вивалась торговля Польши с новыми членами
ЕС (особенно с Чехией и Венгрией). Решаю-
щая роль принадлежит кооперационной торгов-
ле между филиалами международных концер-
нов, расположивших на территории РП и дру-
гих стран восточноевропейского региона про-
изводства по выпуску отдельных частей и ком-
понентов.

Переориентация спроса на приобретение
более дешевых товаров в странах Восточной
и Юго-Восточной Азии привела к существен-
ному повышению доли развивающихся стран
в польском импорте, в том числе Китая - до
7,2%. В отличие от практики прежних лет, ког-
да в импорте из КНР доминировали потреби-
тельские товары (одежда , обувь,  игрушки),
ведущие позиции заняли машины и оборудова-
ние, прежде всего, высокотехнологичные изде-
лия информационного и телекоммуникационно-
го секторов. Около 30% стоимости польского
импорта компьютеров и компьютерного обо-
рудования произведены в Китае.

Возрос и удельный вес торговли со стра-
нами ЦВЕ, определяющее влияние на которую
оказало оживление внешнеэкономических свя-
зей с Россией. В числе важнейших причин рас-
ширения объемов - повышение внутреннего
спроса в обеих странах,  увеличение цен на
минеральное  топливо ,  улучшение  качества
польских товаров. Исключительно благодаря
хорошей конъюнктуре рынка энергоносителей
Россия, удовлетворяющая, по данным ЕВРО-
СТАТ  (2006 г. ) ,  импортные  потребности
Польши в газе на 76% и в нефти на 96%, за-
няла  второе  место  (после  Германии)  в
польском импорте. Деятельность размещен-
ных в Польше СП, нацеленных на сбыт това-
ров на емких восточных рынках, расширение
внутреннего спроса в России стимулировали
польский экспорт, прежде всего, машинотех-
нических (автомобили, электрическое и элек-
тронное  оборудование) и  изделий  бытовой
химии  (косметических  и  гигиенических
средств, лекарств, пластмасс и проч.) в нашу
страну.19   Несмотря на напряженные полити-

Таблица 3

Географическое распределение внешней торговли Польши в  2003 и 2007 гг.  (%)

2003* 2007 2003* 2007 Годы 
 
Страны  Экспорт Импорт 

В целом: 100,0 100,0 100,0 100,0 

Развитые страны 87,9 84,0 77,7 70,8 

в том числе:     

ЕС-27 81,9 78,7 69,6 63,9 

Развивающиеся страны 5,1 6,1 12,9 18,5 

ЦВЕ** 7,0 9,9 9,4 10,7 

В том числе:     

Россия 2,8 4,6 7,7 8,8 
 
Примечания к таблице:
* Данные 2003 г. сопоставимы с 2007 г.
** Торговля со странами Центральной и Восточной Европы охватывает Албанию, Белоруссию, Молда-

вию, Россию, Украину и Хорватию.
Источник: Rocznik statystyczny handlu zagranicznego. GUS, 2004, ss. 18, 19, 66; www.stat.gov.pl/gus/

45_966_PLK_HTML.htm

http://www.stat.gov.pl/gus/
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ческие отношения, Польша занимала в 2005-
2007 гг. 9 место в списке важнейших торговых
партнеров России.

Диверсификация географической структу-
ры и снижение высокой доли ЕС в экспорте (на
3,2 п.п.  в  2003-2007 гг.)  рассматривается  в
Польше как положительное явление, так как
позволяет уменьшить неблагоприятное влияние
конъюнктуры в европейских странах на эконо-
мическое развитие.

Несмотря  на  заметные успехи развития
внешнеэкономических  связей  в  последние
годы по ряду показателей сохраняется значи-
тельный разрыв между Польшей и странами
ЕС. В соответствии с данными ВТО, объем
польского экспорта в расчете на душу насе-
ления (2892 долл.) существенно ниже средне-
го по  ЕС-15, составившего  в 2006 г.  10644
долл. (по ЕС-27 - 9281 долл.)20 Польша проиг-
рывает развитым странам ЕС и по доле про-
дукции высокотехнологичных отраслей в экс-
порте (2005 г.): Финляндия - 25%, Франция -
20%, Германия -17%.21

В среднесрочной перспективе до 2010 г.
позитивное влияние на польскую экономику и
внешнюю торговлю будут оказывать поступа-
ющие от Евросоюза финансовые средства, при-
лив прямых инвестиций и внутренний спрос.
Согласно имеющимся прогнозам, в 2008-2010
гг. экономика Польши будет стабильно разви-
ваться; среднегодовой темп роста ВВП соста-
вит 5%. Экспорт, как и прежде, будет вносить
существенный вклад в экономическое разви-
тие страны. Темп его роста прогнозируется на
уровне 10-12% в среднем за год, что приведет
к повышению доли экспорта в ВВП до 49,8% к
2010 г.22 Прирост будет происходить главным
образом за счет повышения конкурентоспособ-
ности польских товаров на мировых рынках.
Необходимость сохранения внешних рынков
сбыта и в дальнейшем будет оказывать поло-
жительное влияние на развитие польской об-
рабатывающей промышленности, стимулируя
модернизацию производства и интенсивное
использование инноваций.

Динамика импорта будет зависеть от хо-
зяйственной активности в стране и движения
валютного курса злотого. Растущие процент-
ные ставки и стабильный экономический рост
будут способствовать дальнейшему, но уме-
ренному укреплению злотого. В прогнозируе-
мом периоде темпы роста стоимостных объе-

мов импорта (около 13% в среднем за год) бу-
дут превышать динамику экспорта, однако раз-
рыв должен сократиться, что уменьшит отри-
цательное сальдо торговли.

Ожидаемое снижение  потребительского
спроса в ЕС, видимо, приведет к дальнейшему
переориентированию экспортных потоков на
европейские страны СНГ (прежде всего, Рос-
сию и Украину).

Примечания:
1В 2001-2003 гг. Евросоюз облагал антидемпин-

говыми пошлинами одиннадцать промышленных
товаров этой страны.

2Polityka gospodarcza Polski w integrujacej sie
Europie 2005-2006, IKiCHZ, Warszawa, 2006, s.37.

3M.Blaszczuk, E. Kaliszuk. Poland‘s accession to
the EU and its effects on trade with Russia and Ukraine.
Discussion papers N.93 IBRKK, Warsaw, 2008, s.5.

4http://clo.mg.gov.pl/asp/ts_analiza.asp
5Gospodarka i handel zagraniczny Polski w 2003

roku, IKiCHZ, Warszawa, 2004, s.109.
6http://eu/trade/issues/respectrules/anti_dumping/

stats .htm
7Polityka gospodarcza Polski w integrujacej sie

Europie 2004-2005, 2005, s. 128.
8 В числе этих мер, принятых под давлением тре-

тьих стран, теряющих рынки сбыта, а также импор-
теров и потребителей в присоединившихся государ-
ствах, увеличение объема поставок (до средней ве-
личины импорта в последние три года) в новые чле-
ны ЦВЕ ряда товаров (алюминиевой фольги, карби-
да кальция, хлористого калия, аммиачной селитры,
трансформаторного стального листа), временно не
облагаемых антидемпинговыми пошлинами, взамен
за обязательства экспортеров по соблюдению согла-
сованного уровня минимальных цен и\ или согласо-
ванных объемов поставок; увеличение количествен-
ных контингентов на стальной прокат.

9Rynek rolny.”Biuletyn Miesieczny” 2005, N2.
Ins ty tu t Ekonomiki  Rolnic twa i Gospodarki
Zywnosciowej.

10По данным российской таможенный статисти-
ки, в 2003 г. РФ поставила в Польшу 53397 т алюми-
ния и его сплавов на сумму 69,8 млн долл., в 2006 г. -
3470 т. на сумму 4,6 млн долл.

11В 2003 г. российский экспорт в Польшу нитра-
та аммония составил 84975 т на сумму 5 млн долл., в
2006 г. поставок не производилось.

http://clo.mg.gov.pl/asp/ts_analiza.asp
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12Впоследствии часть польских пищевых продук-
тов поступила на российский рынок, но как товары
стран СНГ (Белоруссии, Украины, Казахстана, Мол-
давии и др.) “Обходной” вывоз уменьшил рентабель-
ность экспортных операций польских производите-
лей из-за возросшей стоимости транспортных издер-
жек и оплаты услуг посредников.

13Nowe zycie gospodarcze N1/457, 13 stycznia 2008,
s.14.

14В 2005 г. курс злотого повысился по отноше-
нию к евро на 11,2%, к доллару на 11,5%, в 2006 г.
Возрос соответственно - на 3,3% и на 4,3%.

15Nowe zycie gospodarcze N23, 9 grudnia 2007, s.18.

16 “БИКИ”, N20, 19 февраля 2008 г., с. 16.
17Inwestyc je  zagraniczne  w Polsce,  IKiCHZ,

Warszawa, 2006, s.9.
18Informacja o sytuacji spoleczno-gospodarczej

kraju. GUS, 2008, s.12 -http://www.stat.gov.pl
19В товарной структуре польского экспорта в РФ

около 65% его объема приходится на продукцию
предприятий с иностранным капиталом.

20http://www.wto.org/
21World development indicators. The World bank,

Washington, 2007, p.309.
22Nowe Zycie gospodarcze N1, 13 stycznia 2008, s.12.
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